
RESPONSIBLE	
�
    INVESTING	
�
    –	
�
    Janet	
�
    Gadeski

VOLUME	
�
    20,	
�
    NUMBER	
�
    2	
�
    JANUARY	
�
    31	
�
    2010

FUNDRAISING
PHILANTHROPY&

As	
�
     thousands	
�
     of	
�
     Calgary	
�
     area	
�
     jobs	
�
     vanished	
�
     throughout	
�
    	
�
    
	
�
     	
�
     2009,	
�
     some	
�
     employees	
�
    were	
�
     so	
�
     anxious	
�
     about	
�
     their	
�
    	
�
    

-­‐
-­‐

Yet	
�
     by	
�
     year’s	
�
     end,	
�
     the	
�
    

its	
�
    goal	
�
    of	
�
    $47	
�
    million,	
�
    but	
�
    passed	
�
    it	
�
    –	
�
    and	
�
    

enough,	
�
     says	
�
    president	
�
    

-­‐
ery	
�
    were	
�
    not	
�
    evident	
�
    as	
�
    soon	
�
    here	
�
    as	
�
    in	
�
    

new	
�
    needs,	
�
    pouring	
�
    extra	
�
    funding	
�
    into	
�
    job	
�
    retraining	
�
    programs	
�
    
-­‐

Calgarians	
�
    began	
�
     to	
�
     see	
�
    early	
�
     signs	
�
    of	
�
    

-­‐
-­‐
-­‐

For	
�
    more	
�
    information,	
�
    Kate	
�
    Smitko,	
�
    media	
�
    relations	
�
    specialist,	
�
    
United	
�
    Way	
�
    of	
�
    Calgary	
�
    and	
�
    Area,	
�
    403-­‐410-­‐1835,	
�
    kate.smitko@
calgaryunitedway.org

IN	
�
    THIS	
�
    ISSUE

	
�
    	
�
     	
�
    

	
�
    	
�
     	
�
    
	
�
    

	
�
    	
�
     	
�
    
-­‐

ness	
�
    to	
�
    fundraising	
�
     4

RECESSION	
�
    SUCCESS	
�
    –	
�
    Janet	
�
    Gadeski

mailto:kate.smitko@calgaryunitedway.org
mailto:kate.smitko@calgaryunitedway.org
http://www.canadianfundraiser.com/webpages/cfnsmis.html


M
hoping	
�
    against	
�
    hope	
�
    that	
�
    it	
�
    will	
�
    solve	
�
    prob-­‐

-­‐

that	
�
     three-­‐quarters	
�
     of	
�
     their	
�
     donors	
�
     were	
�
    

this	
�
    age	
�
    group	
�
    doesn’t	
�
    even	
�
    use	
�
    email,	
�
    this	
�
    

swept	
�
    up	
�
    by	
�
    the	
�
    latest	
�
    idea.

on	
�
     ,	
�
     	
�
    and	
�
    to	
�
    open	
�
     	
�
    

-­‐

maven	
�
    
Purple	
�
    Cow

-­‐

in	
�
     the	
�
    middle	
�
     of	
�
     the	
�
     pasture,	
�
     surrounded	
�
    

urgent	
�
    need	
�
    is	
�
    phenomenal	
�
    –	
�
    digital	
�
    philan-­‐

you’re	
�
    online,	
�
    what	
�
     are	
�
     you	
�
    going	
�
     to	
�
     say?	
�
    
will	
�
    anyone	
�
    listen?

in	
�
    all	
�
    the	
�
    digital	
�
    formats	
�
    available	
�
    –	
�
    but	
�
    the	
�
    
-­‐

	
�
     says,	
�
     in	
�
     today’s	
�
    

-­‐

-­‐

Purple	
�
    Cow	
�
    by	
�
    Seth	
�
    Godin	
�
    (2002)	
�
    is	
�
    pub-­‐
lished	
�
    by	
�
    Penguin	
�
    Group.	
�
    To	
�
    subscribe	
�
    to	
�
    
Seth	
�
    Godin’s	
�
    blog	
�
    go	
�
    to	
�
    www.sethgodin.
com.	
�
    

TIP	
�
    OF	
�
    THE	
�
    MONTH	
�
    –Fraser	
�
    Green

This	
�
    column	
�
    begins	
�
    a	
�
    monthly	
�
    series	
�
    contributed	
�
    by	
�
    members	
�
    of	
�
    the	
�
    FLA	
�
    Group.

at	
�
    

to	
�
    engage	
�
    donors	
�
    at	
�
    a	
�
    truly	
�
    
human	
�
    level	
�
    and	
�
    build	
�
    donor	
�
    

-­‐

Please	
�
    email	
�
     -­‐
group.ca	
�
    with	
�
    your	
�
    reac-­‐
tions	
�
    and	
�
    thoughts.

About	
�
    	
�
    
Fraser	
�
    Green

http://www.sethgodin.com
http://www.sethgodin.com
mailto:info@flagroup.ca
mailto:info@flagroup.ca


I (CF&P,	
�
     ,	
�
    
one	
�
    of	
�
    the	
�
    points	
�
    made	
�
    was	
�
    that	
�
    top	
�
    tal-­‐

to	
�
    sit	
�
    on	
�
    a	
�
    board	
�
    as	
�
    diligently	
�
    as	
�
    they	
�
    might	
�
    

-­‐

-­‐
,	
�
     a	
�
     top	
�
     performer	
�
    

him	
�
    a	
�
    wealth	
�
    of	
�
    experi-­‐

in	
�
     one	
�
     of	
�
     the	
�
     world’s	
�
    
-­‐

-­‐

-­‐

,	
�
     and	
�
     as	
�
     presi-­‐

-­‐

have	
�
    
-­‐

wants	
�
    

-­‐

-­‐

”	
�
    

-­‐

and	
�
    his	
�
    vision	
�
    to	
�
    put	
�
    an	
�
    

-­‐
nized	
�
     neurosurgeons,	
�
    

inspiring	
�
     and	
�
     deeply	
�
    
passionate	
�
    professional	
�
    
who	
�
     is	
�
     building	
�
     some-­‐

and	
�
     he	
�
     told	
�
     me	
�
     about	
�
    

an	
�
     important	
�
    development	
�
     in	
�
    the	
�
    world	
�
    of	
�
    

my	
�
    love	
�
    of	
�
    sports,	
�
    this	
�
    was	
�
    something	
�
    that	
�
    is	
�
    

BOARD	
�
    RECRUITMENT	
�
    continues	
�
    on	
�
    page	
�
    4

BOARD	
�
    RECRUITMENT	
�
    –Stephen	
�
    Robinson

is	
�
    senior	
�
    

partner	
�
    at	
�
     -­‐
tor,	
�
    business	
�
    development	
�
    
for	
�
    

-­‐

truly	
�
    believes	
�
    in	
�
    the	
�
    power,	
�
    
energy	
�
    and	
�
    vigour	
�
    that	
�
    good	
�
    

-­‐

-­‐
prehensive	
�
    board	
�
    registry	
�
    to	
�
    

-­‐
-­‐

For	
�
    more	
�
    information	
�
    or	
�
    
to	
�
    participate,	
�
    please	
�
    feel	
�
    
free	
�
    to	
�
    contact	
�
    Stephen	
�
    at	
�
    
Stephen@derhak.com	
�
    or	
�
    
416-­‐675-­‐7600	
�
    ext.	
�
    204.

About	
�
    
Stephen	
�
    Robinson

“…he	
�
    told	
�
    me	
�
    
about	
�
    his	
�
    vision,	
�
    
and	
�
    I	
�
    found	
�
    a	
�
    
place	
�
    in	
�
    there	
�
    
where	
�
    my	
�
    skill	
�
    
and	
�
    experience	
�
    
could	
�
    add	
�
    real	
�
    
value.”

mailto:Stephen@derhak.com


BOARD	
�
    RECRUITMENT	
�
    from	
�
    page	
�
    3

-­‐
ment	
�
    would	
�
    be	
�
    required	
�
    of	
�
    me	
�
    and	
�
    felt	
�
     it	
�
    was	
�
    quite	
�
    man-­‐

-­‐
-­‐

that	
�
    the	
�
    rest	
�
    of	
�
    the	
�
    team	
�
    would	
�
    be	
�
    one	
�
    that	
�
    he	
�
    would	
�
    be	
�
    

bring	
�
    your	
�
    best	
�
    and	
�
    be	
�
     ready	
�
     for	
�
    great	
�
     things	
�
     to	
�
    happen!	
�
    

I
	
�
    to	
�
    help	
�
    you	
�
    turn	
�
    your	
�
    aware-­‐

-­‐

-­‐

fundraising	
�
    
-­‐

-­‐

-­‐

Download	
�
    the	
�
    complete	
�
    white	
�
    paper,	
�
    Four	
�
    Tips	
�
    to	
�
    Turn	
�
    
Your	
�
    Awareness	
�
    Event	
�
    into	
�
    a	
�
    Fundraising	
�
    Event,	
�
    at	
�
    http://

pdf.

SHORT	
�
    &	
�
    SMART

It’s	
�
    a	
�
    team	
�
    sport	
�
    being	
�
    on	
�
    a	
�
    board	
�
    

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html
http://www.event360.com/assets/files/AwarenessToFundraising.pdf
http://www.event360.com/assets/files/AwarenessToFundraising.pdf
http://www.event360.com/assets/files/AwarenessToFundraising.pdf


I	
�
    
-­‐

-­‐

span,	
�
     a	
�
     lot	
�
    on	
�
    our	
�
    minds,	
�
     and	
�
    you’ve	
�
    only	
�
    

up	
�
    what	
�
     you’re	
�
     saying,	
�
     add	
�
     interest,	
�
     and	
�
    

-­‐

ahead,	
�
     get	
�
     the	
�
     shot,	
�
     and	
�
    use	
�
     images	
�
     (not	
�
    

-­‐

-­‐
-­‐
-­‐

text	
�
     doesn’t	
�
     mean	
�
     you	
�
     should	
�
     slap	
�
     up	
�
     a	
�
    

-­‐

PRESENTATION	
�
    SKILLS	
�
    continues	
�
    on	
�
    page	
�
    6

PRESENTATION	
�
    SKILLS	
�
    –	
�
    Lisbeth	
�
    Cort

-­‐
pal	
�
    of	
�
     	
�
    
( ),	
�
    

	
�
    
and	
�
    

	
�
    before	
�
    
-­‐

For	
�
    more	
�
    information,	
�
    
360-­‐969-­‐5543,	
�
    	
�
    
Lisbeth@cortcom.com,	
�
    
http://www.cortcom.com.

About	
�
    Lisbeth	
�
    Cort

http://feedproxy.google.com/~r/NonprofitExecsOnTheEdge/~3/jyGh9igqkHA/10-thinks-you-should-never-say-in.html
http://feedproxy.google.com/~r/NonprofitExecsOnTheEdge/~3/jyGh9igqkHA/10-thinks-you-should-never-say-in.html
http://www.cortcom.com/
mailto:Lisbeth@cortcom.com
http://www.cortcom.com


PRESENTATION	
�
    SKILLS	
�
    from	
�
    page	
�
    5

-­‐

Reprinted	
�
    with	
�
    permission,	
�
    National	
�
    Trust	
�
    Forum,	
�
    
National	
�
    Trust	
�
    for	
�
    Historic	
�
    Preservation,	
�
    1785	
�
    
Massachusetts	
�
    Avenue,	
�
    NW,	
�
    Washington,	
�
    DC	
�
    20036,	
�
    202-­‐
588-­‐6296,	
�
    www.PreservationNation.org.

W 	
�
    ( -­‐
m),	
�
    

-­‐

-­‐
-­‐ Excerpted	
�
    from	
�
    Easier	
�
    Said	
�
    Than	
�
    Done:	
�
    25	
�
    Tips	
�
    for	
�
    Better	
�
    

Fundraising	
�
    Copy,	
�
    http://www.fundraisingsuccessmag.
com/article/not-­‐every-­‐one-­‐easy-­‐do-­‐but-­‐all-­‐them-­‐can-­‐im-­‐
prove-­‐your-­‐fundraising-­‐results-­‐415390_1.html	
�
    

www.trusense.com	
�
    and	
�
    keeper	
�
    of	
�
    the	
�
    Future	
�
    Fundraising	
�
    
Now	
�
    blog,	
�
    www.futurefundraisingnow.	
�
    Contact	
�
    him	
�
    at	
�
    
brooks@truesense.com.

COPYWRITING

We’ll	
�
    get	
�
    the	
�
    picture	
�
    if	
�
    you	
�
    get	
�
    the	
�
    picture	
�
    

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html
http://www.PreservationNation.org
http://www.fundraisingsuccessmag.com
http://www.fundraisingsuccessmag.com
http://www.fundraisingsuccessmag.com/article/not-every-one-easy-do-but-all-them-can-improve-your-fundraising-results-415390_1.html
http://www.fundraisingsuccessmag.com/article/not-every-one-easy-do-but-all-them-can-improve-your-fundraising-results-415390_1.html
http://www.fundraisingsuccessmag.com/article/not-every-one-easy-do-but-all-them-can-improve-your-fundraising-results-415390_1.html
http://www.trusense.com
http://www.futurefundraisingnow
mailto:jeff.brooks@truesense.com.
mailto:jeff.brooks@truesense.com.


W 	
�
     as	
�
    he	
�
     reviews	
�
    

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐
-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

sharing	
�
     started	
�
     for	
�
    

share	
�
     members	
�
    
and	
�
     users,	
�
     so	
�
     joint	
�
    
premises	
�
     lead	
�
     to	
�
    
opportunities	
�
     to	
�
    
share	
�
    programs	
�
    and	
�
    

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐
-­‐
-­‐

For	
�
    more	
�
    information,	
�
    Alexis	
�
    Mantell,	
�
    1-­‐800-­‐263-­‐2887	
�
    ext.	
�
    
218,	
�
    amantell@trilliumfoundation.org,	
�
    http://www.trilli-­‐
umfoundation.org/cms/en/challenging.aspx

TRENDS	
�
    –	
�
    Janet	
�
    Gadeski

“...organizations	
�
    
overwhelmed	
�
    
by	
�
    economic	
�
    
issues	
�
    may	
�
    be	
�
    
solely	
�
    focused	
�
    
on	
�
    day-­‐to-­‐day	
�
    
management	
�
    
at	
�
    the	
�
    expense	
�
    
of	
�
    long-­‐term	
�
    
thinking	
�
    and	
�
    
planning.”

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/cfnsmis.html
mailto:amantell@trilliumfoundation.org
http://www.trilliumfoundation.org/cms/en/challenging.aspx
http://www.trilliumfoundation.org/cms/en/challenging.aspx


L
	
�
    

,	
�
    author	
�
    
of

-­‐

	
�
    

-­‐

-­‐

	
�
    

-­‐

-­‐

employees	
�
    as	
�
    assets,	
�
     it	
�
     is	
�
    easy	
�
     to	
�
    develop	
�
    a	
�
    mindset	
�
     that	
�
    

Download	
�
    the	
�
    complete	
�
    issue	
�
    of	
�
    Philanthropic	
�
    Trends	
�
    
Quarterly	
�
    and	
�
    bonus	
�
    content	
�
    at	
�
    http://www.kciphilanthro-­‐
py.com/english/explore/trends.html

LEADERSHIP

A unique service from the publishers of  
Canadian Fundraising & Philanthropy and  

Gift Planning in Canada. 

Civil Sector Press features an online  
catalogue of books, periodicals, videos,  

CDs and DVDs, and E-books.

For more information please visit  
www.civilsectorpress.com  

or call 416-267-1267

Another information service from Hilborn

Action-oriented information  
empowering the Canadian  

civil sector press

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html


O
	
�
    

the	
�
     promoters	
�
     of	
�
     the	
�
     program	
�
     and	
�
     a	
�
     law	
�
    

-­‐

-­‐

	
�
     has	
�
    determined	
�
     that	
�
     the	
�
    

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐
Class	
�
    

-­‐

-­‐

-­‐

would	
�
     fairly	
�
     and	
�
    adequately	
�
     represent	
�
     the	
�
    

	
�
    

For	
�
     a	
�
    more	
�
     detailed	
�
     review	
�
    of	
�
     the	
�
    Banyan	
�
    
Tree	
�
    class	
�
    action,	
�
    reference	
�
    should	
�
    be	
�
    made	
�
    
to	
�
    Charity	
�
     Law	
�
    Bulletin	
�
    No.	
�
     190	
�
     available	
�
    
at	
�
     http://www.carters.ca/pub/bulletin/
charity/2010/chylb190.htm.

DONATION	
�
    FRAUD	
�
    –	
�
    Karen	
�
    J.	
�
    Cooper

	
�
    is	
�
    a	
�
    partner	
�
    
with	
�
    

-­‐

-­‐
fessor	
�
    at	
�
    the	
�
    

author	
�
    to	
�
    

Canada	
�
    (2009,	
�
    LexisNexis	
�
    

She	
�
    can	
�
    be	
�
    reached	
�
    at	
�
    	
�
    
kcooper@carters.ca.

Karen	
�
    J.	
�
    Cooper

http://www.carters.ca/pub/bulletin/charity/2010/chylb190.htm
http://www.carters.ca/pub/bulletin/charity/2010/chylb190.htm
mailto:kcooper@carters.ca
mailto:kcooper@carters.ca


F -­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

-­‐

the	
�
    

	
�
    and	
�
    has	
�
    gained	
�
     interna-­‐

member	
�
    of	
�
     	
�
     and	
�
    other	
�
     inter-­‐
-­‐

-­‐

-­‐
-­‐
-­‐

For	
�
    more	
�
    information,	
�
    Michel	
�
    Payen-­‐Dumont,	
�
    416-­‐314-­‐
7010,	
�
    Michel.Payen-­‐Dumont@nullontario.ca

A	
�
    new	
�
     and	
�
     empowering	
�
     way	
�
    
	
�
    

Momentum,	
�
     a	
�
    

-­‐

-­‐

Momentum	
�
    author	
�
     	
�
    reminds	
�
    us	
�
    that	
�
    we	
�
    have	
�
    

	
�
     FIVE	
�
    MINUTE	
�
    LEARNING	
�
    continues	
�
    on	
�
    page	
�
    11

FIVE	
�
    MINUTE	
�
    LEARNING	
�
    –	
�
    Leanne	
�
    Hitchcock

AWARDS

mailto:Michel.Payen-Dumont@nullontario.ca
http://www.canadianfundraiser.com/Bookroom/productDescription.asp?crypt=DXpwDhYdd2t9f2seeHduBAMUfxgdFXhwdH92cwUQdXZ9eWYDFmULBgw=


S -­‐
,	
�
     the	
�
     	
�
     and	
�
    

-­‐

-­‐

,	
�
     ,	
�
     	
�
     and	
�
    

	
�
    wrote	
�
    
on	
�
    

What	
�
    does	
�
    all	
�
    this	
�
    mean	
�
    for	
�
    

might	
�
     have	
�
    had	
�
     the	
�
     great-­‐

-­‐

	
�
    reported	
�
    that	
�
    in	
�
    both	
�
    Canada	
�
    and	
�
    

in	
�
     2004	
�
     than	
�
     in	
�
     the	
�
    previous	
�
     year	
�
     (Canadian	
�
     Fundraiser,	
�
    

	
�
     IDEAS	
�
    WE’VE	
�
    NOTED	
�
    continues	
�
    on	
�
    page	
�
    12

FIVE-­‐MINUTE	
�
    LEARNING	
�
    from	
�
    page	
�
    10

them	
�
    need	
�
    to	
�
    understand	
�
    that	
�
    part	
�
    of	
�
    their	
�
    job	
�
    is	
�
    having	
�
    real	
�
    
-­‐

-­‐
-­‐

-­‐

-­‐

a	
�
     senior	
�
     fellow	
�
    at	
�
    

To	
�
    purchase	
�
    your	
�
    copy	
�
    of	
�
    Momentum	
�
    at	
�
    the	
�
    Premium	
�
    
Leadership	
�
    Service	
�
    special	
�
    discounted	
�
    price	
�
    of	
�
    just	
�
    $30.00	
�
    
visit	
�
    http://www.canadianfundraiser.com/Bookroom/pro-­‐
ductDescription.asp?crypt=DXpwDhYdd2t9f2seeHduBAM
UfxgdFXhwdH92cwUQdXZ9eWYDFmULBgw=

IDEAS	
�
    WE’VE	
�
    NOTED	
�
    –	
�
    Janet	
�
    Gadeski

Janet	
�
    Gadeski,	
�
    Editor

We	
�
    are	
�
    all	
�
    the	
�
    complaint	
�
    department	
�
    

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html
http://www.canadianfundraiser.com/Bookroom/productDescription.asp?crypt=DXpwDhYdd2t9f2seeHduBAMUfxgdFXhwdH92cwUQdXZ9eWYDFmULBgw=
http://www.canadianfundraiser.com/Bookroom/productDescription.asp?crypt=DXpwDhYdd2t9f2seeHduBAMUfxgdFXhwdH92cwUQdXZ9eWYDFmULBgw=
http://www.canadianfundraiser.com/Bookroom/productDescription.asp?crypt=DXpwDhYdd2t9f2seeHduBAMUfxgdFXhwdH92cwUQdXZ9eWYDFmULBgw=


	
�
    and	
�
    
,	
�
    

http://www.canadianfundraiser.com/workshop_viewer.
asp?workshop_ID=374

to,	
�
    

http://www.canadianfundraiser.com/workshop_Viewer.
asp?workshop_ID=377

,	
�
    
,	
�
    

-­‐

info@afpedmonton.ca

-­‐

http://www.afpedmonton.ca/PDFs/FirstCourse2010.pdf

	
�
     PROFESSIONAL	
�
    GROWTH	
�
    continues	
�
    on	
�
    page	
�
    13

IDEAS	
�
    WE’VE	
�
    NOTED	
�
    from	
�
    page	
�
    11

-­‐

-­‐

	
�
     told	
�
    

But	
�
    Canada’s	
�
    

Send	
�
    Letters	
�
    to	
�
    the	
�
    Editor	
�
    to	
�
    jgadeski@gmail.com;	
�
    follow	
�
    
Janet	
�
    on	
�
    Twitter	
�
    at	
�
    http://twitter.com/CFPed	
�
    

PROFESSIONAL	
�
    GROWTH

Key-­‐To-­‐The	
�
    Sector	
�
    Workshops	
�
    and	
�
    
Webinars	
�
    are	
�
    accredited	
�
    by	
�
    CFRE	
�
    

for	
�
    subscribers	
�
    to	
�
    Canadian	
�
    Fundraising	
�
    &	
�
    
Philanthropy’s	
�
    Premium	
�
    Leadership	
�
    Service.

Mary	
�
    Singleton,	
�
    Workshop	
�
    Manager,	
�
    416-­‐
267-­‐1287;	
�
    more	
�
    information,	
�
    presenter	
�
    bios,	
�
    
and	
�
    registration,	
�
    www.canadianfundraiser.
com/webpages/keyworkshops.asp

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html
http://www.canadianfundraiser.com/workshop_viewer.asp?workshop_ID=374
http://www.canadianfundraiser.com/workshop_viewer.asp?workshop_ID=374
http://www.canadianfundraiser.com/workshop_Viewer.asp?workshop_ID=377
http://www.canadianfundraiser.com/workshop_Viewer.asp?workshop_ID=377
mailto:info@afpedmonton.ca
http://www.afpedmonton.ca/PDFs/FirstCourse2010.pdf
mailto:jgadeski@gmail.com
http://twitter.com/CFPed
http://www.canadianfundraiser.com/webpages/keyworkshops.asp
http://www.canadianfundraiser.com/webpages/keyworkshops.asp


PROFESSIONAL	
�
    GROWTH	
�
    from	
�
    page	
�
    12
AFP	
�
    Greater	
�
     Toronto

,	
�
    

Waterloo	
�
    location,	
�
    http://afptoronto.org/index.php/educa-­‐
tion-­‐and-­‐events/2010/02/4/329.	
�
    Etobicoke	
�
    location,	
�
    http://
www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&E
ID=6334	
�
    

,	
�
    

http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1
128&EID=6048

,	
�
    

http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.
aspx?e=4c5786ae-­‐6ef7-­‐47f1-­‐a6f7-­‐c7c7cbf4695e	
�
    

,	
�
    

-­‐

http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.
aspx?e=ec8354ae-­‐c281-­‐4637-­‐bdba-­‐a685e796b58b	
�
    

,	
�
    

http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.
aspx?e=28adbbca-­‐2e1e-­‐4458-­‐8ee3-­‐2d1825efe148	
�
    

,	
�
    

-­‐

,	
�
    

http://afpseo.afpnet.org

CAGP ,	
�
    

-­‐

http://www.cagp-­‐acpdp.org/en/education/cgp_course/
cgp_course_march2010.aspx

http://www.cagp-­‐acpdp.org/en/education/upcoming_conf.
aspx

For	
�
    more	
�
    information,	
�
    http://www.carters.ca/pub/semi-­‐
nar/chrchlaw/ott/10/brochure.htm;	
�
    to	
�
    register,	
�
    1-­‐877-­‐942-­‐
0001	
�
    x230,	
�
    Fax	
�
    519-­‐942-­‐0300,	
�
    seminars@carters.ca

416-­‐256-­‐3010	
�
    ext	
�
    232;	
�
    1-­‐877-­‐484-­‐3030;	
�
    http://www.capacity-­‐
builders.ca/clip/clip-­‐news.php	
�
    

Maytree ,	
�
    

,	
�
    

s

Sponsorship	
�
    Specialists,	
�
    
,	
�
    

http://www.partnershipgroup.ca/pg/	
�
    

PROFESSIONAL	
�
    GROWTH

http://www.canadianfundraiser.com/webpages/canfund.html
http://afptoronto.org/index.php/education-and-events/2010/02/4/329
http://afptoronto.org/index.php/education-and-events/2010/02/4/329
http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&EID=6334
http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&EID=6334
http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&EID=6334
http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&EID=6048
http://www.gifttool.com/registrar/ShowEventDetails?ID=1128&EID=6048
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=4c5786ae-6ef7-47f1-a6f7-c7c7cbf4695e
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=4c5786ae-6ef7-47f1-a6f7-c7c7cbf4695e
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=ec8354ae-c281-4637-bdba-a685e796b58b
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=ec8354ae-c281-4637-bdba-a685e796b58b
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=28adbbca-2e1e-4458-8ee3-2d1825efe148
http://guest.cvent.com/EVENTS/Info/Invitation.aspx?e=28adbbca-2e1e-4458-8ee3-2d1825efe148
http://afpseo.afpnet.org/
http://www.cagp-acpdp.org/en/education/cgp_course/cgp_course_march2010.aspx
http://www.cagp-acpdp.org/en/education/cgp_course/cgp_course_march2010.aspx
http://www.cagp-acpdp.org/en/education/upcoming_conf.aspx
http://www.cagp-acpdp.org/en/education/upcoming_conf.aspx
http://www.carters.ca/pub/seminar/chrchlaw/ott/10/brochure.htm
http://www.carters.ca/pub/seminar/chrchlaw/ott/10/brochure.htm
mailto:seminars@carters.ca
http://www.capacitybuilders.ca/clip/clip-news.php
http://www.capacitybuilders.ca/clip/clip-news.php
http://www.maytree.com/training/five-good-ideas
http://www.partnershipgroup.ca/pg/
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m 	
�
    

	
�
     	
�
    
	
�
    

m
m Key-­‐To-­‐The-­‐Sector

workshops a

T
	
�
    ( -­‐

a
	
�
     and	
�
    

-­‐

-­‐

-­‐
-­‐

sors,	
�
     ,	
�
     	
�
    
and	
�
    

To	
�
    learn	
�
    more	
�
    about	
�
    Charity	
�
    Tax	
�
    Tools,	
�
    visit	
�
    http://
charitytax.imaginecanada.ca	
�
    or	
�
    email	
�
    charitytax@imagin-­‐
ecanada.ca.

	
�
    
-­‐

-­‐

,	
�
    

To	
�
    report	
�
    a	
�
    suspected	
�
    fraudulent	
�
    solicitation,	
�
    contact	
�
    The	
�
    
Canadian	
�
    Anti-­‐Fraud	
�
    Call	
�
    Centre	
�
    (Phonebusters),	
�
    888-­‐495-­‐
8501	
�
    or	
�
    888-­‐654-­‐9426;	
�
    www.phonebusters.com

	
�
    has	
�
    unveiled	
�
    what	
�
    

to	
�
    register	
�
    for	
�
    the	
�
    

-­‐
ship	
�
    with	
�
    

For	
�
    further	
�
    information:	
�
    Victoria	
�
    Mackinlay,	
�
    manager	
�
    
marketing	
�
    &	
�
    communications,	
�
    416-­‐263-­‐7941,	
�
    vmackinlay@
cbcf.org

IN	
�
    BRIEF

mailto:leanne@hilborn.com
mailto:jgadeski@gmail.com
mailto:info@hilborn.com
mailto:james@hilborn.com
mailto:keyworkshops@sympatico.ca
http://charitytax.imaginecanada.ca
http://charitytax.imaginecanada.ca
http://charitytax.imaginecanada.ca
http://charitytax.imaginecanada.ca
mailto:charitytax@imaginecanada.ca
mailto:charitytax@imaginecanada.ca
http://www.phonebusters.com
mailto:vmackinlay@cbcf.org
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